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Editorial

In Europa erhoht sich erneut der Fusionsdrucktzuéeich wieder im Energie-
sektor: Die deutsche EON will die spanische ENDEBArnehmen, die italieni-
sche ENEL hat ein Ubernahmeangebot fiir die fraszibiei SUEZ abgegeben. In
beiden Fallen aber haben die Regierungen der feissf Lander interveniert —
mit Hinweis auf ihre Praferenz nationaler gegeniberopaischer Losungen.
Zeichnet sich hier 6konomischer Nationalismus ab?

Nationale Energieversorger in Europa missen blsingn Wettbewerb um Kun-

den fiirchten: Viele beherrschen als Monopolistea itationalen oder regionalen
Markte, ohne durch grenziberschreitende Konkumebéelrangt zu werden. Die
jungsten Interventionen gegen pan-europaische fersineigen, dald einige Lan-
der die Strategie verfolgen, sogenannte ,natio@ddampions” als Gegenmacht
zu auslandischen Branchenriesen, wie sie sichtbdreute in Ldndern wie bei-
spielsweise China in Stellung bringen, aufzubaders entwicklungsékonomi-

schen Erfahrungen ist jedoch abzuleiten, dal’3 ddediek nur dann erfolgreich

sein kann, wenn sie sicher in ein wettbewerblidk@szept eingebettet ist (siehe
die ,Japan-AG" und die asiatischen Schwellenlamdeler Nachkriegszeit). Eine
weitere Besonderheit europaischer Elektrizitatstedlikgt in der Importabhén-
gigkeit bei Rohstoffen. Gazprom, als méchtiger dfalmonopolist des Gasliefe-
ranten RuBlland, kann den einzelnen europdischeabBelsmern die Vertrags-
konditionen weitgehend diktieren — und wie im Jardemonstriert — auch poli-
tisch motiviert kompromittieren. Dal3 Ruf3land in damergieverhandlungen mit
China keinen entsprechenden Ausbau der Energiegemgnvorsieht, stimmt

auch nachdenklich.

Solange die europaischen Elektrizitatsmarkte dur@ngelnden Wettbewerb
zwischen Versorgern und Dominanz sowie Versorgumgisherheit bei Roh-
stofflieferanten charakterisiert sind, bestehttigmher Handlungsbedarf. Dieser
ist jedoch nur Uberregional zu organisieren. Dersdlolag der EU Kommission
setzt richtigerweise bei diesen Bedingungen amr&pagiert eine Intensivierung
des Wettbewerbs zwischen Versorgern, insbesondérdsnintegration der Net-
ze, und diskutiert Méglichkeiten, wie europaischerdorger inre Verhandlungs-
macht gegenuber internationalen Lieferanten bunkéimen. Pan-europaische
Fusionen kdnnen zu beiden Zielen einen BeitrateleisSie erhdhen jedoch auch
das Risiko, daf3 sich erneut, jetzt pan-europamonopolistische Strukturen her-
ausbilden. Der europdaischen Wettbewerbspolitikigerees dann zur Aufgabe,
den neuentstehenden Wettbewerb zu sichern.
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