Tabelle 6:
Steigerungsraten der tariflichen Arbeitskosten pro

Stunde in der Metall- und Elektroindustrie
-in vH -

Jahr Ost West
1995/1994 20,1 6,4
1996/1995 12,8 4.4
1996/1994 35,4 11,1

Quelle: Tarifvertrage; Berechnungen des IWH.

der ganzjihrigen Giiltigkeit der 1995 in Kraft tre-
tenden Verdnderungen.

Durch die Kombination von fritheren und
diesjahrigen Tarifvereinbarungen wird in Ost-
deutschland ein wesentlich intensiverer Prozef in-
duziert. Die Kostenerhohungen von 20,1 vH 1995
in Ostdeutschland (vgl. Tabelle 6) ergeben sich

aus der westdeutschen Entgelterhhung zum
1. Mai 1995, einer zusitzlichen Entgeltstufenan-
passung, der Steigerung des Urlaubsanspruches,
der Erhohung der Leistungszulage und der Einfiih-
rung des zusitzlichen Urlaubsgeldes. 1996 sorgen
abermalige Angleichungsvereinbarungen fiir weit-
gehende Ubereinstimmung des Jahrestarifein-
kommens zwischen Ost- und Westdeutschland.
Obgleich sich die Kostenerhhungen damit fort-
setzten, behalten die ostdeutschen Betriebe der
Metall- und Elektroindustrie vor allem wegen der
mindestens bis 1998 lingeren Wochenarbeitszeit
weiterhin  Kostenvorteile. 1995 miissen sie
78,7 vH und 1996 86,1 vH dessen zahlen, was ein
westdeutsches Unternehmen pro Arbeitsstunde ta-
riflich aufzuwenden hat.

Jiirgen Kolb

Wettbewerbsfortschritte der CEFTA- Lander
im Handel mit der Europaischen Union

Der Aufienhandel der CEFTA-Lcnder’ mit der
Europdischen Union hat sich in den letzten Jahren
betrdchtlich vergrifert. Das hohe Wachstum der
Importe der EU aus diesen Lindern beruhte dabei
zu etwa 80 vH auf der Ausnutzung von Kostenvor-
teilen. Mit einem Anteil zwischen 96,2 vH
(Ungarn) und 98,4 vH (Polen) iiberwiegen jedoch
weiterhin Erzeugnisse, die mit niedrigem oder
mittlerem Technologieniveau hergestellt werden
und zugleich héufig rohstoff- und arbeitsintensiv
sind.

Strukturelle Verdnderungen in der Exportwirt-
schaft dieser Léinder in Richtung auf technologisch
anspruchsvolle Guter mit hoher Forschungsinten-
sitdt, ausgeprdgter Spezialisierung und umfang-
reichen Skaleneffekten sind dagegen nur langsam
verwirklicht worden. Auch aus diesen Griinden hat
sich die zusammengefafite Handelsbilanz der
CEFTA-Linder gegeniiber der EU zuletzt stark
negativ entwickellt.

7 CEFTA - Central European Free Trade Area; zu ihr geho-
ren Polen, die Slowakei, Tschechien und Ungarn.

Hohe Dynamik im Aufienhandel mit Westeuropa

Im vergangenen Jahr ist der Warenaustausch
zwischen den CEFTA-Lidndern und der Europii-
schen Union stirker als 1993 gewachsen. Das gilt
vornehmlich fiir Ungarn und die Slowakei. Beide
Linder konnten die Riickgdnge in ihrem Export
des Vorjahres, die im Ergebnis einer angebotsbe-
dingten Reduzierung landwirtschaftlicher Ausfuh-
ren und der konjunkturinduzierten westeuropdi-
schen Nachfrageschwiche eingetreten waren,
mehr als ausgleichen.

Die in den Interimsabkommen mit der EUS
vereinbarte schrittweise Offnung der beiderseiti-
gen Mirkte hat den Warenaustausch nachhaltig
gefordert. Gleichzeitig wurde allerdings die zu-
sammengefalite Handelsbilanz der CEFTA-Léander
gegeniiber der EU, die noch 1991 einen Uberschuf
von 1,4 Mrd. US-Dollar aufwies, stark negativ
(vgl. Tabelle 2). Die hohen Passivsalden betreffen
in erster Linie Ungarn und Polen, wo Importgiiter

8 Vgl. Amtsblatt der Europiischen Gemeinschaften L 114,
L 115und L 116 vom 30. April 1992.



Tabelle 1:
Entwicklung des AuBenhandels CEFTA- EU 1992
bis 1994

- Veridnderung in vH gegeniiber dem Vorjahr® -

Land 1992 | 1993 | 1994
Polen Exporte 13;5 17,3 19.2
Importe 3,5 | 27,7 14,2
Exporte 42,4 [-18,8 | 56,2
Importe | 45,7 0,9 | 38,2
Exporte 29,5 | 244 16,0
Importe 68.6 14,7 19,4
Exporte 143 [-224 | 31,6
Importe 1,2 5,6 31,3

Slowakei

Tschechien

Ungarn

* berechnet auf Basis der Werte in nationalen Wihrungen
Quellen: nationale Statistiken, Berechnungen des IWH.

aus der EU erhebliche Positionsgewinne gegen-
iiber einheimischen Produkten erzielten. Die
tschechische Handelsbilanz passivierte sich erst in
der zweiten Jahreshilfte 1994, wihrend die Slo-
wakei ihre aktive Position wihrend der letzten drei
Jahre insgesamt behaupten konnte. MaBgeblichen
EinfluB darauf hatten die anfinglich hohe Unterbe-
wertung der tschechoslowakischen Krone und die
rigide Lohnpolitik in beiden Landesteilen bzw.
Staaten.

Im weiteren wird der Frage nachgegangen,
welche Ursachen dem Exportwachstum der
CEFTA-Ldnder zugrunde liegen und welche
strukturellen Verdnderungen in ihrer Exportwirt-
schaft vor sich gegangen sind. Dabei werden die
sogenannten sensiblen Giitergruppen?, fiir die in

Tabelle 2:
Saldo® der Handelsbilanzen CEFTA - EU
- in Mio US-Dollar -

Land 1991 1992 1993 1994
Polen 559.9| -813,9 | -1.833,6| -1.640
Slowakei 2273 293,5 -22,6 230
Tschechien 614,7] -322,0 43,0 -71
Ungarn -16,7| 529,6 861,6( -1.152
CEFTA 1.385,2) -312,8 | -2.674,8| -2.646

* negatives Vorzeichen bedeutet Importiiberschuff  der
CEFTA-Liander
Quellen: nationale Statistiken, Berechnungen des IWH.

9 Landwirtschaftliche Erzeugnisse, Textilien, Eisen- und
Stahlerzeugnisse sowie Kohle.

den Interimsabkommen mit der EU die Handelsli-
beralisierung zeitlich gestreckt und/oder durch
Zollkontingente, Zollplafonds und Kontingente
mit reduzierten Abschopfungssitzen eingeschrénkt
wurde, ausgeklammert. Obwohl die Auswirkungen
dieser protektionistischen Vertragsbestandteile auf
Umfang und Struktur der entsprechenden CEFTA-
Ausfuhren umstritten sind, wiirde ihre Einbezie-
hung in die Untersuchung ein verzerrtes Bild von
den Wettbewerbsfortschritten ergeben. Der Anteil
der sensiblen Giitergruppen am Export der
CEFTA-Lander in die EU hat sich im iibrigen
wihrend der letzten Jahre schrittweise verringert
und erreichte im ersten Halbjahr 1994 noch eine
GroBe zwischen 25,5 vH (Tschechien) und
38,5 vH (Ungarn).!0

Die Ausfuhren von Industrieerzeugnissen, die
nicht zu den sensiblen Giitern gehéren, sind dage-
gen seit 1991 jahrlich um durchschnittlich fiinf
Prozentpunkte schneller als die Gesamtexporte in
die EU gestiegen. Der Wegfall der EU-Importzolle
fiir diese Giitergruppen hatte darauf insofern einen
offenbar positiven EinfluB, als sich komparative
Vorteile bei freiem Handel stirker durchsetzen
konnen.

Wettbewerbserfolge gegeniiber anderen Anbie-
tern auf dem westeuropdischen Markt

Um die Griinde fiir das hohe Exportwachstum die-
ser Industrieerzeugnisse genauer definieren zu
konnen, wurde mittels einer Shift-and-share-Ana-
lyse der differenzierte EinfluB der allgemeinen
Nachfragebelebung in der EU einerseits und der
verbesserten Wettbewerbsfahigkeit der osteuropii-
schen Exportindustrien bzw. ihrer gewachsenen
strukturellen ~ Anpassungsfahigkeit andererseits
untersucht (vergleiche Kastentext).

Fiir die Analyse wurden die Importe der EU aus
den untersuchten Reformlidndern fiir die Jahre
1991 (also vor dem Inkrafttreten der Interimsab-
kommen) und 1994 von 58 Industriebranchen
miteinander verglichen. Fiir 1994 standen lediglich
die Daten des ersten Halbjahres zur Verfiigung,
die fiir das Gesamtjahr extrapoliert wurden. Da
Eurostat die Importe aus Tschechien und der Slo-
wakei 1991 noch nicht gesondert erfassen konnte,

10 Berechnungen des IWH auf der Basis von Eurostat-Daten.
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Tabelle 3:
Ursachen fiir das Exportwachstum® der CEFTA-
Lander in die EU 1991 bis 1994

- Anteile am Gesamtwachstum in vH -

Polen [ Tschechien/| Ungarn
Slowakei
allgemeiner
Nachfrageeffekt 12,7 8,0 18,3
Struktureffekt 4.7 29 6,7
Wettbewerbseffekt | 82,7 89,1 75,0

* gesamte Industrieexporte mit Ausnahme von Textilien sowie

Eisen/Stahl
Quelle: Berechnungen des IWH auf der Basis von
Eurostat-Daten.

mufte der Vergleich fiir die Ausfuhren beider
Lander gemeinsam durchgefiihrt werden.

Zunichst kann festgestellt werden, daB3 alle vier
Lander die Moglichkeiten der allgemeinen Nach-
fragebelebung in der EU vollstindig genutzt ha-
ben. Mehr noch, sie vermochten ihre Exporte
dorthin schneller zu vergroBern, als die EU-Im-
porte aus Drittlindern insgesamt gewachsen sind.
Dieser Positionsgewinn ist iiberwiegend auf den
Wettbewerbseffekt, also auf die Verdringung an-
derer Anbieter, zuriickzufiihren. Vermutlich haben
die niedrigen Lohne und die z.T. unterbewerteten
Wihrungen dabei die groBte Rolle gespielt. Vor-
teile aus schnellen, sich der verindernden Nach-
frage anpassenden Strukturwandlungen sind dage-
gen wesentlich weniger wirksam geworden. Sie
konnen nur fiir 3 bis 7 vH des gesamten Export-
wachstums nachgewiesen werden. Das zeigt einer-
seits, wie schwierig und langwierig strukturelle
Umgestaltungen sind, und andererseits, da3 der
Exportfortschritt in die EU noch auf recht labilen
Grundlagen steht. Immerhin ist der Struktureffekt,
der nach entsprechenden Analysen iiber die Au-
Benhandelsentwicklung der achtziger Jahre!!
durchweg negativ ausfiel, nunmehr positiv gewor-
den.

Anhaltend hohe Rohstoff- und Arbeitsintensitiit
der Exporte bei niedrigem Technologieniveau

Das Exportprofil der ehemaligen RGW-Liander
nach Westeuropa war durch hohe Rohstoff-,

1T vgl. z.B.: GABRISCH, H.: Under the Impact of Western
Recession, WIIW  Forschungsberichte No.197b, Wien
1993.

Die Shift-and-share-Analyse zerlegt das Ex-
portwachstum der CEFTA-Ldnder in die EU in
drei Elemente:

- in einen allgemeinen Nachfrageeffekt, der
durch das Wachstum der Gesamtimporte der EU
aus Drittlaindern (Extra-EU-Importe) bestimmt
wird. Unter sonst unverdnderten Bedingungen
kann angenommen werden, dafl die allgemeine
Ausweitung der Nachfrage grundsitzlich gleiche
Moglichkeiten der Exportsteigerung fiir alle An-
bieter schafft.

- in einen Struktureffekt, der dann auftritt, wenn
das Wachstum der Nachfrage in der EU bei ein-
zelnen Giitergruppen vom Wachstum der Gesamt-
importe abweicht. Fiir die CEFTA-Lander wird er
positiv, wenn ihre Exporte besonders in solchen
Branchen wachsen, wo die Importnachfrage der
EU schneller als im Durchschnitt gestiegen ist. Ein
positiver Struktureffekt basiert in der Regel auf
der Modernisierung und Diversifizierung der Ex-
portproduktion.

- in einen Wettbewerbseffekt, der dann zu ver-
muten ist, wenn sich der Anteil der CEFTA-Lin-
der an den EU-Importen einer Giitergruppe verin-
dert hat. Ist der Anteil groler geworden, miissen
andere Anbieter verdringt worden sein. Positive
Wettbewerbseffekte beruhen zum iiberwiegenden
Teil auf einer gegeniiber den Konkurrenten hohe-
ren Wettbewerbsfahigkeit bei den Kosten.

Die Unterscheidung von Struktur- und Wett-
bewerbseffekten stellt allerdings in gewisser
Weise eine kiinstliche Trennung dar, weil auch die
Strukturkomponente Ergebnis des internationalen
Wettbewerbs ist, zwar nicht mit Kosten, aber mit
Produktverdnderungen.

Energie- und Arbeitsintensitidt gekennzeichnet.
Viele Exporterzeugnisse wurden mit veralteten
Technologien hergestellt und besaflen dadurch ein
nur niedriges Wertschopfungspotential.!? Die oh-
nehin geringen und weiter zuriickgehenden Inve-
stitionen in die ausfuhrorientierten Industriebran-
chen hatten deren internationale Wettbewerbspo-
sition systematisch verschlechtert. Vom Zusam-

12 vgl. QUAISSER, W.: AuBenhandelsstrategien und Ex-
portentwicklung Osteuropas, RuBlands und der Ukraine im
Vergleich, Osteuropa-Institut Miinchen, Working-Paper
Nr. 173, Dezember 1994, S. 45.




Tabelle 4:

Zuordnung der Exporte der CEFTA-Lénder in die EU nach Technologiestufen

-invH -
Polen CSFR Tsch.R. | Slow.R. Ungarn
Technologiestufe 1991 /1994 1991 1/1994 1991 /1994
Hochtechnologie 1,5 1,6 2.2 3.0 17 2,8 3,8
mittlereTechnologie 28.6 31,1 37,0 40,7 35,1 31,7 40,3
Niedrigtechnologie 69.9 67,3 65,5 56,1 63,2 60,8 55,9

Quelle: Berechnungen des IWH auf Basis von Eurostat-Daten.

menbruch des Osthandels nach 1990 wurden zu-
dem in erster Linie hoher verarbeitende und tech-
nologieintensive Branchen, wie der Maschinenbau
und die Produktion von elektrotechnischen und
elektronischen Erzeugnissen, betroffen. Es bestand
die Gefahr, dafl diese Entwicklung Folgen fiir
Struktur- und Technologieniveau der gesamten
Exportwirtschaft nach sich ziehen wiirde.

Das wird durch die Untersuchungen zu den
Strukturverdnderungen des Exports bestétigt. In
den vergangenen drei Jahren sind strukturelle
Wandlungen bei den Ausfuhren in die EU nur sehr
langsam vor sich gegangen. Im Gegenteil, es ist
eher eine Tendenz der Verfestigung des traditio-
nellen Musters der internationalen Arbeitsteilung
festzustellen. Diese Tendenz ist jedoch fiir die
CEFTA-Léander eher ungiinstig, da sie mit einem
niedrigen technologischen Niveau und geringen
Produktivitdtsfortschritten verbunden ist und zu-
dem eine hohe Abhidngigkeit von der westeuropii-
schen Konjunktur impliziert. Hinsichtlich der
Technologiestufen!3 der CEFTA-Exporte in die
EU dominieren mit einem Anteil von iiber 50 vH
weiterhin Giitergruppen mit niedrigen Forschungs-
und Entwicklungsaufwendungen, wihrend nur
etwa 2,5 vH der Exportproduktion (0,5 Prozent-
punkte mehr als 1991) den Branchen zuzurechnen

I3 Bei den Berechnungen wurde die von der OECD vorge-
schlagene Methodologie verwendet. Sie  unterscheidet
hohe, mittlere und niedrige Technologien in Abhidngigkeit
von dem Verhiltnis der Ausgaben fiir Forschung und
Entwicklung zum gesamten Produktionswert der entspre-
chenden Giitergruppe. Als Orientierung fiir die Zuordnung
einzelner Giitergruppen gelten: Hochtechnologien: mehr
als 8 vH FuE-Kosten pro Produkteinheit; mittlere Techno-
logien: mehr als 3 vH (mittel-hoch) bzw. mehr als 1 vH
(mittel-niedrig): Niedrigtechnologien: weniger als 1 vH.
Vgl.: OECD, Industrial Policy in OECD Countries, Annual
Review 1992, Paris 1992, S. 124 f.

sind, bei denen hohe FuE-Kosten auftreten.!4 Die
Zahlen zeigen mit hinreichender Deutlichkeit den
erheblichen wissenschaftlich-technischen Riick-
stand der ostmitteleuropdischen Exportindustrien
im Vergleich zu den fithrenden Landern der EU.
Dies beeintrachtigt ihr Diversifizierungspotential
betrichtlich.

In eine dhnliche Richtung weisen auch die Un-
tersuchungsresultate hinsichtlich der Faktorinten-
sitit der CEFTA-Exporte in die EU.!5 Bestimmend
fir die Exportproduktion aller vier Lénder sind
rohstoff- und arbeitsintensive Er-
zeugnisse.!® Der auffillige Riickgang des Anteils
rohstoffintensiver Erzeugnisse an den Ausfuhren

weiterhin

14 Vgl auch GRAZIANI, G.: Trade Patterns and comparative
advantages of Central Eastern Europe with EC Countries,
in: International Trade and restructuring in Eastern Europe,
Heidelberg 1994, S. 221.

15 Die OECD-Methodik, der wir hier ebenfalls folgen, unter-

scheidet fiinf Giitergruppen entsprechend dem die Wettbe-

werbsfihigkeit vor allem bestimmenden Produktionsfaktor.

Zu den ressourcenintensiven Erzeugnissen werden z.B.

Nahrungsgiiter, Getrinke, Holz-, Papierprodukte, Produkte

aus Erdolraffinerien und Zement gerechnet. Skaleninten-

sive Produkte sind u.a. chemische, Druck-, Gummi-, Pla-
stik- und Glaserzeugnisse, Stahl, Schiffe, Eisenbahngiiter,

Autos. Als wissenschaftsintensiv werden Pharmazeutika,

Computer, Telekommunikationsgiiter, Flugzeuge und In-

strumente fiir Forschungszwecke bezeichnet. Vgl.: OECD,

a.a.0., S. 152.

Wie schwierig eine exakte Zuordnung der Giitergruppen

nach Faktorintensitdten ist, zeigt z. B. die Auffassung von

Heinrich, wonach der grofite Teil der Investitionsgiiter er-

zeugenden und der Chemischen Industrie als forschungsin-

tensiv angesechen werden konne. So werden bei ihm die

Anteile von sogenannten mobilen und immobilen Schum-

peter-Giitern an den Gesamtausfuhren der Cefta-Lénder in

die EU fiir 1993 wie folgt angegeben. Polen: 24,0 vH;

Slowakei: 13,4 vH; Tschechien: 34,7 vH; Ungarn:

31,0 vH. Diese Zahlen iiberschidtzen wahrscheinlich das

Technologieniveau in den CEFTA-Ldndern. Vgl. HEIN-

RICH, R. P.: Der AuBlenhandel zwischen der Européischen

Union und Ostmitteleuropa, List-Forum fiir Wirtschafts-

und Finanzpolitik, 20 (1994), S. 219 f.




Tabelle 5:

Zuordnung der Exporte der CEFTA-Lénder in die EU nach Faktorintensititen

-invH -

bestimmender Polen CSFR Tsch.R. Slow.R. Ungarn
Faktor 1991 1/1994 1991 1/1994 1991 1/1994
rohstoffintensiv 49,1 38,1 3.7 25,1 32,1 39,8 28,3
arbeitsintensiv 23,2 27,4 21,0 22,7 24,8 24,7 26,4
skalenintensiv 17,9 21,9 33.6 32,1 31,0 18,2 18,5
spezialisierte Giiter 1,4 33 1,8 2.1 0,9 1,5 1,3
wissenschaftsintensiv 8.4 9.3 12,6 18,0 11,2 15,6 25,5

Quelle: Berechnungen des IWH auf Basis von Eurostat-Daten.

hédngt mit den enormen Preissteigerungen bei den
vordem billigen Rohstoff- und Energietrigerim-
porten aus der Sowjetunion zusammen. Die Zu-
nahme des Anteils arbeitsintensiver Giiter ist vor
allem das Resultat der im Vergleich zu Westeu-
ropa weitaus geringeren Arbeitskosten.

Untersucht man die Reihenfolge der Giiter-
gruppen, die die groten Wertvolumina beim Ex-
port in die EU erreichten, so bestitigt sich, daB
zwar strukturelle Verschiebungen vor sich gegan-
gen sind, im allgemeinen die traditionellen Bran-
chen jedoch ihre Position behaupten konnten.

Bemerkenswert ist der Sprung der Fahrzeugin-
dustrie Polens, deren Exporte sich gegeniiber 1991
etwa verflinffacht haben. Bei Mobeln und Beklei-
dung sind die Ausfuhren dagegen nur ungefihr
verdoppelt worden.

Ein ebenfalls iiberdurchschnittliches Export-
wachstum ist der ungarischen elektrotechnischen
und elektronischen Industrie gelungen, die nun-
mehr die erste Position unter den Exportbranchen
einnimmt. Ansonsten sind nur geringe Verinde-
rungen in der Rangfolge der Exportgiiter eingetre-
ten.

Fiir die Tschechische und die Slowakische Re-
publik sind direkte Vergleiche mit dem Jahr 1991
nicht moglich. Die Daten fiir 1994 verdeutlichen
allerdings erhebliche Unterschiede im Gewicht
einzelner Exportbranchen fiir beide Linder, ein
Ausdruck der stirker diversifizierten Industrie-
struktur Tschechiens.

Wachsende Anteile des intra-industriellen Han-
dels

Die sich in den CEFTA-Landern nur zdgernd
durchsetzende Tendenz der Modernisierung der
Exportstrukturen hangt auch damit zusammen, daf

10

wihrend der letzten Jahre der Anteil des intra-in-
dustriellen Handels in den Beziehungen zur Euro-
pédischen Union ebenfalls nur relativ langsam zu-
genommen hat.!” In der Theorie wird wachsender
intra-industrieller Handel als Indikator fiir die Fi-
higkeit eines Landes interpretiert, sich strukturell
anzupassen mit dem Ziel, Vorteile aus der zuneh-
menden Spezialisierung innerhalb der Branchen
und der damit einhergehenden Produktvielfalt zu
ziehen. Zugleich muf er als Resultat der Bemii-
hungen international agierender Unternehmen, ei-
nerseits Produktionsverlagerungen ins Ausland
vorzunehmen bzw. andererseits ihre Input-Be-
schaffung iiber die Landergrenzen hinaus zu er-
weitern, interpretiert werden. Sein langsames
Wachstum ist auch mit der zégerlichen Entwick-
lung der ausldndischen Direktinvestitionen in den
CEFTA-Lindern in Verbindung zu bringen.!8 Daf}
Ungarn und Tschechien die hochsten Anteile des
intra-industriellen Handels aufweisen, iiberrascht
nicht, weil durch die in den letzten Jahren wach-
sende Anzahl von Joint-ventures mit westlichen
Partnern die industrielle Kooperation nachweisbar
gefordert wurde.

Die Untersuchung zur Intensitit des intra-indu-
striellen Handels in den einzelnen Industriezwei-
gen einschlieBlich der sensiblen Industriegiiter er-

17 Die Berechnung des intra-industriellen Handels erfolgte
mit Hilfe des Grubel-Lloyd-Index fiir 82 Giitergruppen
(Kapitel) der Kombinierten Nomenklatur. Vgl. GRUBEL,
H. G., LLOYD, P. J.: Intra-industry Trade, London 1975.
Der Anteil des intra-industriellen Handels am Gesamthan-
del unterscheidet sich in Abhingigkeit von dem gewihlten
Aggregationsgrad. Entscheidend ist demnach nicht seine
GroBe, sondern die Tendenz seiner Veridnderung.

I8 Vol. GABRISCH, H.: Auslindische Direktinvestitionen in
Mittel- und Osteuropa werden iiberschitzt, in: IWH Wirt-
schaft im Wandel 2/1995, S. 3 ff.



Tabelle 6:
Intra-industrielle Handelsanteile im Handel der
CEFTA-Liander mit der EU

-invH -
Land 1991 1.Hj.1994
Polen 39 43
Tschechoslowakei 52 .
Tschechien . 60
Slowakei . 46
Ungarn 58 61

Quelle: Berechnungen des IWH auf der Basis von
Eurostat-Daten.

gab, daB auch hierbei Branchen, in denen rohstoff-
und arbeitsintensive Erzeugnisse oder industrielle
Konsumgiiter produziert werden, meist die vorde-
ren Plidtze einnehmen.

In Tschechien sind das Erzeugnisse aus Papier
und Pappe (mit einem Anteil des intra-industriel-
len Handels von 84 vH), Kunststoffe und Waren
daraus (82 vH), Erzeugnisse der Kraftfahrzeugin-
dustrie (79 vH), Waren aus Eisen und Stahl
(72 vH) und organische chemischen Erzeugnisse
(69 vH). In Ungarn liegen elektrische Maschinen,
Gerdte und Apparate (99 vH) an der Spitze, ge-
folgt von Waren aus Eisen und Stahl (98 vH), M6-
beln (91 vH), Kunststoffen (91 vH) und Schuhen
(76 vH).

Die Reihenfolge in Polen lautet: organische
chemische Erzeugnisse (82 vH), Erzeugnisse der
Kraftfahrzeugindustrie (74 vH), elektrische Ma-

schinen, Geridte und Apparate (69 vH), Waren aus
Eisen und Stahl (67 vH) und Bekleidung aus Ge-
wirken und Gestricken (65 vH). In der slowaki-
schen Industrie ragt nur die Intensitét des intra-in-
dustriellen Handels bei Kunststoffen (85 vH), Ei-
sen und Stahl (84 vH) und Erzeugnissen der Kraft-
fahrzeugindustrie (78 vH) bemerkenswert iiber den
Durchschnitt hinaus.

Die fir den Auflenhandel zwischen den
CEFTA-Lindern und der Europidischen Union
dargestellten quantitativen und strukturellen Ent-
wicklungen betreffen im wesentlichen auch den
Handel mit Deutschland, dem wichtigsten Han-
delspartner der ostmitteleuropdischen Lander. Ge-
geniiber dem Vorjahr wuchsen die CEFTA-Ex-
porte nach Deutschland um 24,8 vH, wobei aller-
dings nur die tschechischen Exporte eine im Ver-
gleich zum EU-Durchschnitt tiberproportionale
Steigerung erfuhren. Die Importe aus Deutschland
erreichten einen Umfang von mehr als 17,5 Mrd.
US-Dollar (+18,8 vH); der Importiiberschuf3 ver-
minderte sich um fast 450 Mio. US-Dollar auf
knapp 1,4 Mrd. US-Dollar. Insgesamt zeigt sich
fir die CEFTA-Lénder mit zunehmender Deut-
lichkeit, dal zur Erreichung eines ausgeglichenen
Handels oder sogar eines Exportiiberschusses die
Nutzung von Kostenvorteilen allein nicht aus-
reicht. Viel wichtiger sind die Vertiefung und Be-
schleunigung der begonnenen strukturellen Um-
gestaltungen ihrer Exportwirtschaften.

Klaus Werner

Selbstverpflichtung der deutschen Industrie zur CO,-Reduzierung -
Anstrengung oder Selbstlauf ?

Angesichts der globalen Umweltprobleme, ins-
besondere aber der aus Griinden des Klimaschut-
zes notwendigen Reduzierung der CO,-Emission,
trat die deutsche Regierung auf der Klimakonfe-
renz in Berlin mit einem eigenen CO,-Reduktions-
ziel bis zum Jahr 2005 auf. Gleichzeitig bekundete
die deutsche Industrie mit einer Selbstverpflich-
tung ihren Willen, einen aktiven Beitrag zur Kli-
mavorsorge zu leisten. Indem aber lediglich die
bisherigen Entwicklungstrends fortgeschrieben

werden, auf die Verminderung spezifischer Ver-
brauchs- und Emissionswerte ohne Beriicksichti-
gung des Produktionswachstums abgestellt und
unterstellt wird, daff bisherige Einsparergebnisse
keinen grofien Spielraum mehr lassen, greifen die
Verpflichtungen gemessen am Ziel der Bundesre-
gierung zu kurz. Um dieses zu erreichen, sind Lo-
sungen erforderlich, die einen strukturellen Wan-
del sowie verdnderte Verhaltensweisen initiieren.
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